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购买电轿，要注意哪些问题？

 首先，要拨开价格的迷雾：

 市售电动汽车价格一般介于8万至30多万元之间，但也有一般感觉是价格高的可能有水分，价格低的质量上缺乏保
障。这里首先要弄清电动车的成本怎样。一般一辆品质好的电动车，其出厂成本在最低都要6万元以上，加上经销商
家的各种税费，一般售价超出8万元是应当的。当新款的推出，考虑到前期开发的投入，价格一般在一定时期内也会
较高，“只会买错，不会卖错”一定程度上体现了当前电动汽车行业的销售现状。

 其次，辨清宣传的真伪：

 任何一个电动汽车销售点，都宣传自己经销产品的优点，避开缺点。由于电动汽车并非像电动观光车和电动高尔夫
球车等场地车制造那么简单，其所涉及的专业领域非常广泛，包括电子、机械、电机、电驱动系统、电池等，消费者
不太可能清楚其中的专业知识，因而购车带有一定的盲目性，购车时往往被能言善辩的营业员“说服”。营业员的说
服词是否合理，消费者自己心里必须有个底。营业员在宣传企业实力和规模时，要看看其管理水平如何。如果不是90
00认证企业一般可考察企业管理控制水平；是不是专业生产厂家，大致能反映该企业介入电动车的专业程度；是不是
一个企业或集团下属的有限责任公司，也能大致反映该生产单位承担风险的决心和能力等。营业员在宣传产品特性时
，消费者要看看是否实际、可靠。

 再次，区分配置的优劣：

 电动汽车配置选择不仅仅是成本和使用寿命问题，更主要的是驾驶员的安全问题，这一点消费者必须充分认识。关
于配置状况消费者一般可以从以下几个方面入手。

 1、看外观。如外露部件表面是否清洁无污渍；镀铬件色是否均匀、光亮；尤其是否光亮、饱满、无色差。

 2、了解整车技术指标。主要有车速、续行里程、百公里耗电、电机功率、充电器和控制器的技术参数、电池的品
种和特性等。

 3、试驾了解性能。消费者亲自试驾电动汽车，了解性能状况十分必要。如刹车的制动性能，实际的行驶距离，恶
劣骑行条件下（如负载超重、上坡、路况较差）车子的骑行状态。

 最后，了解售后服务水平：

 电动汽车的售后服务很重要，它的维护、维修不等同自行车或摩托车，这里不仅因为电动汽车涉及的领域较多，还
因为国家目前并无统一的零部件标准，各厂家许多配件的技术参数都不相同。消费者要了解经销商的专业知识、维修
能力和营销维修网点分布。看看生产厂家对经销商维修能力的认定水平，以确定买的放心，用的舒心。

 注意事项

 购买必须要求提供正规的发票和保修卡，避免买到假货

 必须调查了解清楚有没有地方优化政策，电动汽车作为新能源车，国家可能有补贴
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