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推广 订单 客户 资源—你想要的这都有

 无论从市场、营销，还是宣传推广角度来讲，对于清洁取暖行业相关企业而言，线下展会都是一个投入成本低、集
中接触目标客户群的最佳方式。尤其是在品牌溢价的清洁取暖新时代，不在展会上露露脸，宣传推广一波，怎能抢占
清洁取暖大市场呢？

 这几年涉及清洁取暖的展会一场又一场，企业在选择展会时,一不小心思路不对,所有的努力和付出就会打水漂。如
果推广、订单、客户、资源都想要，那么选对展会至关重要。问题来了，什么是选对？或许只有参加过很多展会，具
有很强参展实战经验的企业最有发言权，接下来可以听一听他们内心的声音。

 以下为暖博会组委会在客户回访时收集的反馈——   

 感觉暖博会的效果还是可以的，虽然会上没有直接订单，但是会后跟踪的几个意向客户都有成交，现场虽没开张，
会后订单不少，小目标也算实现了。

 暖博会是听朋友介绍的，想参加一年试试，结果感觉还不错，人挺多的，都说参加展会成交少，更多的是品牌宣传
，但我们还收获了定单！嘿嘿，这是意外的惊喜还是意料之中呢？

 去年暖博会，一群老外、地方政府官员、行业专家组团到我们展位上看产品，当时着实把我吓一跳，他们现场给我
提出了一些改进、推广的建议，还合了影，当时真有点受宠若惊。

 组委会小姐姐们的服务态度没得说，当时选展位时选了一个位置不太理想，后来跟她们沟通，很耐心地给我指导，
帮我选择顺利换了位置，别的不说，这态度杠杠的。

 好多展会给我打电话，但暖博会招商人员给我的印象很深刻，她们的专业度、职业度让我对市场有了新的认识，她
们能够站在客户的角度考虑问题，帮我们选择适合的位置，我相信这样的展会做的是良心事，我愿意跟着他们走。

 参加暖博会三年了，每年都能把展示的样品卖了，参加完你们的就不知道再去谁家了，你们的资源还是不错的，只
是我应该再多琢磨琢磨如何好好利用。

 不夸张的说，暖博会13届了，我们公司基本是连续参加的，每一届的感受和收获不同。怎么说呢，对我们而言参加
暖博会是一种习惯和情怀吧，对，就是习惯了。

 参加暖博会不仅是获得了多少订单，发展了多少经销商，建立了多少客户，更重要的是结实资源，是我的境界高呢
，还是现场签单真的有难度呢？

 什么订单不订单的，在暖博会上我看了整个行业的凝聚和提升，行业进步了，企业还会差吗？暖博会在推动行业进
步，争取行业话语权方面做出的努力震撼到我了。

 我们企业很少参加展会，也是听同行说暖博会不仅有线下展示，线上宣传很到位，花几千块钱就冲着线上宣传也值
了，当然展会现场也收到一些意向客户。

 暖博会不仅给企业提供了两天半的展示时间，好像有一个百度爱采购线上平台，企业免费入驻，实现线上销售，我
寻思我还没参展呢，怎么有不少客户咨询呢？

 2018年参加了几个展会，但从专业度来说，廊坊暖博会的观众和客户专业性比较强，能够带来企业想要的效果，此
外组委会组织的论坛对于推动整个生物质行业发展所做的努力和工作值得敬佩。

 有时候选择展会会考虑这个展会有怎样的亮点和特色服务，当然价格也是不能忽视的因素，参加暖博会整体开销在
我们企业承受范围内。

 我首先考虑的是主办方的实力和背景，暖博会的主办方还是比较靠谱的，同期有那么多大型的论坛活动，没点实力
是很难的。
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 参加暖博会一方面是展示产品形象，但更重要的是参加同期的活动和论坛，行业论坛上听专家讲政策和趋势很受启
发，思路清晰了，方向明确了，卖产品也就容易了。

 参加了这么多展会，印象中基本没有能够同时举办400多人的论坛会议，但暖博会做到了，震撼到我了。

 我来了、我来了，我带着生态厕所新技术、新产品来了，没错，2021暖博会上，你会看到我们企业的生态厕所，到
时候别大惊小怪奥。

 给暖博会提个建议：希望能有几套清洁取暖解决方案，配套水暖炕产品，邀请全国各地有需求的政府相关部门领导
来展会观摩，这样能够与企业建立起比较好的沟通平台，达到有效的对接。
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