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推动开辟国内光伏市场新蓝海-CIPV 中国光伏四新展

 近代世界市场经济的繁荣催生了展览经济发展，当前有影响力的专业化展览会已经成为厂商进行市场营销的有力推
手。近十年来，全球气候变化与能源危机推动世界光伏产业风生水起，世界各地的光伏展览由此应运而生，它们为太
阳能光伏发电普及化应用推波助澜。

 在世界光伏产量第一大国的中国，形形色色的光伏展览此起彼伏，你方唱罢我登场，光伏展览同其实体经济一样也
展开了竞争。品牌、特色、定位、服务与影响力等成为厂商考量光伏展览会水平与质量的重要因素。

 在我国南方，已经诞生了世界知名的光伏展览会，孰能北方光伏展会之牛耳？目前尚未明朗。其中在北京举办的一
年一度的“中国光伏四新展（CIPV EXPO）”格外引人瞩目。笔者从3年前开始关注第一届展会，再看明年第五届展
会，通过观察，笔者似乎感到了会展形式与定位悄然发生了变化。为此，近日，笔者通过专访该展览会第一承办单位
—北京泰格尔展览有限公司总经理王宏先生，以期对展会内幕进行解读。

 专注光伏，关注终端

 国家能源局最近发布的《太阳能发电“十二五”规划》已经确定我国十二五期间太阳能光伏装机最低达到21GW的
目标。其中，分布式光伏发电系统为10GW，重点地区在中东部地区城镇工业园区、经济开发区、大型公共设施等建
筑屋顶相对集中的区域，建设并网光伏发电系统。在西藏、青海、甘肃、陕西、新疆、云南、四川等偏远地区及海岛
，采用独立光伏电站或户用光伏系统，解决电网无法覆盖地区的无电人口用电问题。扩大城市照明、交通信号等领域
光伏系统应用。光伏电站为10GW,重点地区在青海、甘肃、新疆、内蒙古、西藏、宁夏、陕西、云南，以及华北、东
北的部分适宜地区建设一批并网光伏电站。结合大型水电、风电基地建设，按风光互补、水光互补方式建设一批光伏
电站。光热电站为1GW，重点地区在太阳能日照条件好、可利用土地面积广、具备水资源条件的地区，开展光热发
电项目的示范。总投资需求约2500亿元。《太阳能发电“十二五”规划》虽然没有此前人们预计修改“十二五”光伏
装机目标到40GW，但“21GW以上”装机容量，意味着上不封顶，由此打开国内光伏市场的想象空间。因此，谁能
分得国内终端光伏市场更多蛋糕，谁将占据市场主动地位。

  “第五届中国光伏四新展（CIPV EXPO2013 ）是目前中国唯一由终端用户行业组织主办的太阳能光伏展览会。
这就是展会的基本定位。”王宏开门见山地对记者说。

 王宏解释，所谓“终端用户行业组织”对光伏行业来说就是中国电力企业联合会为代表的多家行业组织。中国电力
企业联合会是全国电力行业企事业单位的联合组织，有国家电网、南方电网、华能、华电、大唐、国电、中电投、神
华、三峡、中广核等1100余家会员单位。这意味着什么呢？这意味着这个组织内存在中国光伏产品的潜在用户，他们
是启动中国光伏终端市场——光伏电站的开路先锋，中电联将为CIPV EXPO提供大力支持并带来光伏电站建设的终端
用户。目前协办单位中国华能新能源股份有限公司、国电科技环保集团、大唐新能源股份有限公司、华电新能源发展
有限公司、神华国华能源投资有限公司、中国三峡新能源公司、中广核太阳能开发有限公司、中国电力技术装备有限
公司等电力公司等已经确定以参展、参会的形式与光伏展商现场对接。

 随着欧美对我国光伏产品展开双反调查，贸易保护主义使中国光伏海外市场布满荆棘，市场萎缩，红海变死海。没
有市场，一切都是枉然。因此，开启国内光伏市场成为国内光伏企业最强烈的呼声。事实上，2011年我国实施全国统
一的光伏上网标杆电价政策就标志着国内光伏市场正式启动。原来很多眼睛向外的光伏企业，纷纷把目光投向了国内
市场。笔者了解到，虽然在当前光伏严冬中，国内有很多光伏企业纷纷裁员减产，但确有部分企业仍在满负荷生产，
原因在于他们深耕国内光伏市场，成为一些大型光伏电站的光伏产品供应商，所以需要开足马力生产。

 王宏告诉笔者，由于公司涉足的光伏行业属于新行业，前三届展会是在探索中进行的，意在培育市场。当时光伏产
业中游厂商的市场取向主要在海外，当然产业链上游供应商也为中游厂商服务。我们看到了去年开始启动国内光伏市
场的契机，及时与中国电力企业联合会联络，并从今年第四届展会开始合作，以其牵头作为第一主办单位，以期实现
光伏中游厂商与下游电力终端客户的直接对接；而中游电池与组件厂商通过展会找到国内市场出口，自然带动上游企
业发展，参展商由下游向上游扩展也就顺理成章。今年2月份落幕的第四展会展览规模3万平米，参展企业300家，展
期观众18475人，会议人数达600余人，展会前后100余家媒体报道；来自德国、荷兰、深圳光伏科技的展团成为本届
展会参展规模最大的参展团体。

 我国实施多年的“金太阳工程”就是一直为太阳能光电建筑应用探索发展之道，而太阳能光电建筑正是分布式光伏
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发电系统的最重要应用形式。CIPV EXPO的另一个主办单位为中国建筑金属结构协会光电建筑应用委员会，它是中华
人民共和国住房和城乡建设部的直属单位。协会会员涵盖了中国一流的幕墙施工企业，制定了一系列光电建筑应用规
范与标准，在帮助企业发展屋顶光伏系统、推广光电建筑应用等方面具备得天独厚的优势。

 以上行业组织为光伏企业拓展国内光伏市场提供资源保障。当然，开拓国内市场并不意味着放弃国外市场，主办单
位中国机电产品进出口商会太阳能光伏产品分会、中国国际贸易促进委员会建设行业分会等将继续为国内光伏企业深
入挖掘海外市场提供支持，东欧、东南亚和中东地区将会是新的增长点。

 借力再上新台阶

 “前四届展会积累了经验，扩大了影响，第五届展会我们将乘势跟进，力争再上新台阶”。王宏说。

 CIPV EXPO 2013特设 “大型光伏电站建设、光伏分布式发电、光电建筑一体化应用、太阳能热发电、生产设备和
相关零部件、太阳能应用产品”等几大主题展区，全面反映当今世界太阳能发电发展的先进水平。

 西门子、英利、天合、天威、东营光伏、许继集团、兴业、科华恒盛、深圳政府展团等连续两届以超大展台参展的
企业被展览会主办方认证为“星级展商”，CIPV EXPO 2013参展工作正在确认中。

 泰格尔与国际领先的、具有八十余年历史的德国科隆展览公司进行战略合作，进一步扩大了展会的国际优势。德国
科隆展览中国有限公司将负责美国驻华使馆、德国联邦经济与技术部（BMWi）、德国工商大会、独立电力生产商协
会、韩国环境能源社、中国欧盟商会等单位的海外推广与宣传，20多个国家驻华大使馆及新能源促进机构鼎力支持，
完成CIPV EXPO国际展商组团和国际客商的邀请工作。目前美国、德国、韩国等国家展团已经确认参展⋯⋯

 “2013中国清洁电力峰会”是展览会的重要组成部分，来自国内外的著名专家学者将就太阳能发电应用发展的宏观
政策、市场机遇、技术创新等方面发表真知灼见，为促进中国太阳能利用可持续发展创造交流学习，理念更新的契机
和平台。

 8大行业组织强力主办、20余家电力建设单位支持、10大新能源发电公司协办、国内外60余个商协会组织推广、100
余媒体联盟成员助力CIPV EXPO2013，为CIPV EXPO2013输送高质观众提供保证。

 随着展览会组织工作的顺利推进，王宏对CIPV
EXPO2013再上新台阶，显得自信满满。他预计，2013年7月3日—5日在北京国家会议中心举办的CIPV
EXPO2013将有可能实现30000平方米展出面积，近20个国家境外推广与宣传，十几个国家展团、近500家展商参展。

 开放的泰格尔

 展览行业不乏昙花一现的“草台班子”， 泰格尔能够染指光伏展有什么样的实力？有什么样的底蕴？这也成为笔
者的关切。年轻干练、70后的王宏娓娓道来，概括地讲，开放合作，创新发展，成就了泰格尔的今天。

 北京泰格尔展览有限公司创建于2002年，王宏为公司创始人之一。最早王宏曾在会展行业摸爬滚打多年，积累行业
经验，也积累了人脉资源。泰格尔成立后，承担中国国际贸易促进委员会建设行业分会来华展览的主办与报批工作，
即为中国国际贸易促进委员会建设行业分会展览部，在中国国际贸易促进委员会建设行业分会、中国国际商会建设行
业分会指导下举办建筑建材、节能环保、暖通空调行业展览会。

 期间泰格尔也曾与国内外同行业展览会展开竞争，但基于开放合作共赢的理念，日益壮大的泰格尔最终接纳竞争对
手为合作伙伴，最典型的就是，2010年11月，法兰克福（上海）展览有限公司与北京泰格尔展览有限公司旗下的北京
中装泰格尔展览有限公司正式确定合作，将之前各自旗下的两大展览会ISH China —
中国（北京）国际供热空调、卫生洁具及城建设备与技术展览会与CIHE & HVAC — 中国国际供热、通风及空调产品
与技术博览会合二为一，双方从2011年开始共同组织这一中国最大的暖通空调卫浴展览，目前这个一年一度展会已经
成为亚洲地区同行业最大规模的暖通空调卫浴展览盛会。该展会每年在老根据地——北京国际展览中心（旧馆）举办
，均全部租下所有场馆，仍不能满足参展商的需求，所以从2012年开始移师北京国际展览中心（新馆）。王宏透露，
参加该展会的展商需要提前预约，并且参展费不打折扣，这就是品牌与影响力的体现。从2011年德国科隆展览公司倾
情加盟CIPV EXPO也是竞合战略实施的结果。

 因此，凭借泰格尔在建筑建材、节能环保、暖通空调卫浴展览领域雄厚的实力和背后专业化团队的支持，与时俱进
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，进军光伏展览领域成为有经济基础支撑的新选择，这种支持体现在展前展后对客户、专家、领导、媒体等多方面的
人文关怀，如近从邀请参展商代表悉数参加招待晚宴，并参加礼品抽奖活动等，就可见一斑。

 王宏坦言，他们有自己的长处，也存在自己的短板。因此，在光伏展览领域，泰格尔仍然继续秉承开放合作的理念
，他们愿意与同行，与社会各界合作，优势互补，取长补短，实现多方共赢。

 雨既已下，直须缪绸。开辟国内光伏市场新蓝海，CIPV
EXPO2013将有力推动有远见的光伏企业走向前台。我想这就是王宏及其泰格尔新的责任与使命。
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