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APBE亚太生物质能展展前综述：观众、展商如何有效观展、参展

 目前，生物质能是国际可再生能源领域的焦点，是世界各国发展新能源的重要战略选择。在我国，生物质能仍是一
项新兴产业， 相关政策、配套设施、媒介平台等也在不断发展完善中。

 作为生物质能产业重要的媒介平台之一，展会集宣传、交流、合作、贸易、展示于一身，为企业发展生物质能提供
了无限大的舞台，更推动了产业的发展。但是我们也看到了，市场上的展会大小不一，形态各异，有时虽有其名，却
无其实，所以无论是企业还是采购方，都应认准品牌、择善而从，如此才能在展会上硕果丰收！下面，全球领先生物
质会展平台——亚太生物质能展将在这里为大家一一道来“如何参观生物质能展？”

 企业篇

 展会里，企业是作为展示方的角色出现的，根据以往企业参加亚太生物质能展的经历，我们总结了以下几点：

 一、给自己一把标尺，切莫一味拒绝。

 企业在接到展会邀请时总会出现三种态度——“不去”、“去”和“犹豫不决”，其实这三种态度都取决你心里的
标尺！有的企业没有认真衡量就一味拒绝，看到别人在展会上接单、合作就开始懊恼；有的企业开始虽犹豫不决，但
经一番深思熟虑，衡量对比，也在展会上收获颇多；有的企业早早就考察衡量，目的明确，运筹帷幄，在展会上成了
大赢家。

 不同态度，不同结果。这里要提醒你的就是不要盲目拒绝，也不要盲目参与，调查衡量清楚了才能给自己带来更多
成功的机会！

 二、择其善者而从之，其不善者而远之。

 面对规模不一，形态各异的展会，作为企业的你应该遵循以下几点来进行选择：

 1、品牌影响力。生物质能虽为新兴的产业，但是随着不断的发展，每个领域里都有了为之引领的典范——“行业
大佬”，因为展览会的知名度越高，吸引的参展商和买家就越多，成交的可能性也越大，所以一定要认准展会的名称
。

 2、整体规模实力。你或许也注意到了，一些展会冠以“中国”、“亚洲”、“全球”等字样，但是整体规模、实
力都相当欠缺。判断一个展会的规模实力，要看展会的举办地点、规模面积、宣传实力、合作单位、品牌展商、服务
设施、行业口碑等。
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 三、展前要未雨绸缪，不打无准备的战。

 以往展会，不乏有企业混淆布展和开展时间的、因路线不熟延误的、展品不到位等情况，给企业造成了损失，有的
企业甚至把这些归咎于展会，或许有时是展会的问题，但是作为企业负责人的你，首先要问问自己，有没有仔细阅读
展前的注意事项、交通路线？有没有给底下的人员进行展前培训？有没有为参展做好了充足的计划准备？如果没有，
你就要注意了：

 1、提前制定好参展计划。包括参展目的，参展预算，物料运输，展会营销，交通线路等等。

 2、仔细阅读参展商守则及展前注意事项。这些往往来自于展会官网、邮件推送、微信传播等等，所以开展前一两
个月要注意查看，留意展会负责人发送的信息。

 3、做好展前动员培训。对参展工作人员进行适当培训，规范行为，有利于在展会期间提高工作效率。

 四、如何俘获观众，收获参展效果

 每次展会，一些企业总觉得时间短，没效果，可是也有很多企业在展会上成功吸引了观众，签下订单，成为大满贯
，这其中的细节和诀窍是非常重要的。展会与其说是一个展示平台，不如说更是产品的快销舞台，在最短的时间里，
运用各种方式包括宣传、活动、营销技巧、优质的服务意识等，最大限度俘获买家，促成合作。从以往亚太生物质能
展的成交经验来，可以总结下面几点，希望给生物质能企业有所参考！

 1、对销售人员做好展前销售动员培训。包括行为规范、产品介绍、销售技巧等。关于销售人员的行为规范可遵循
以下原则：不要坐、不要看杂志、不要玩手机、不要随便吃喝、不要与旁边展位人员聊天、不要以貌取人，不要随便
发放资料等。

 2、结合自身，精心布置你的展位。创意、特色、符合企业文化的展位，往往会第一时间吸引住买家的眼球，因为
你需要做的就是在合理的预算范围里，尽可能把展位设计的符合企业文化、产品文化，突出个性，区别于其他展位，
对展品进行精心的布置。

 3、做好产品演示，实体操作。在生物质能展会上，展品多是机械设备，但光看着沉寂不运作的机器，观众就能凭
你的一面之词相信你吗？答案你或许已经知道了，实体操作体验在现今非常重要，这也正是为什么买家大老远来展会
的原因，此外进行产品演示的展位也会比其他没有实体操作的展会吸引更多的观众。所以，在生物质能展会上，让你
的设备动起来，毕竟对于这样新兴的产业，人们对于你的设备都是充满期待的。

 4、适当的开展营销活动。这两年我们经常会在展会现场看到“扫码关注有礼”、“纪念小礼物”、“照片打印”
、“下单优惠”等各种展会营销推广的活动，吸引了不少人气，但也要看到展会一结束，微信关注量骤然下跌了。所
以开展营销活动要有针对性、目的性，明确自身所需要的买家群体，针对买家对象进行活动设计。

 5、善于总结，适时回馈。展会现场签单是具有滞后性的，很多买家往往要经过考察完，向公司反馈后才决定选择
与哪些企业进行合作的，这段时间生物质能企业就应该及时总结，向公司回馈，对参展期间搜集的数据，进行有效的
分类整理，择出意向客户，进一步联系促成交易。

 6、展前宣传、预热及意向客户、潜在客户、老客户、合作伙伴的邀约，展会是一个时效性和目的性很强的平台，
要想在有限的时间内获得更大的收益，前期的准备工作要必须完备。展会前半年内，公司的官网及公众微信等渠道就
应该开始宣传公司对外的参展信息，首先说明贵公司是一个有规划、懂得规划、有前瞻意识的优质企业，这一点大部
分公司做不到。而你看看国外的品牌企业，国内你龙头企业，那个不是年前就已经敲定第二年的会展活动计划？其次
，充分发挥宣传通道，使更多的潜在客户及合作伙伴等提前知晓贵公司的动态信息，和做好观展、采购的计划。要知
道每个老板都是很忙的，每个老板都是很有智慧的，一个没有计划性的企业，一个不懂得宣传的企业，你再好，他未
必看好，网络如此发达，也许在这成百上千的网络筛选中你就已经出局。就想大学文凭一样，你有不一样有用也不能
代表能力，可是你没有，连面试的机会都非常难。所以，展前宣传务必要到位、要有持续性，加之你诚意的邀约，我
相信客户对你，对贵司的认可度肯定会加分不少。

 7、特别提醒：切勿在展会上一味抬高自己，贬低别人！要知道什么事情都是过犹不及。 

 观众篇
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 展会举办过程中，企业众多，产品更是琳琅满目，作为买家的你，又该如何抉择，有效进行参观呢？下面我们将从
观众角度来看看。

 1、参观展会前要了解展会的基本概况，规模、影响、展览内容、展商阵容等。

 2、了解展会的开展时间，查看交通线路，适当浏览官网，关注展会动态。

 3、展会现场要认准品牌，货比三家。不要急于做决定，展会现场产品繁多，多比较，多看资料，多体验查，与商
家多交流，全方位了解企业、产品，进而更好的选择。

 4、把握产品的流行趋势。每次展会都会有各种生物质能产品，但是产品都是有一定的发展走向的，如果有很多品
牌都推出类似产品，可能这类产品的市场需求就大。

 5、在展会上，对所参观到的企业做好记录，收集资料，做好总结。

 6、善于发现新的产品，抓住投资商机。要注意哪些企业推出了新的产品、项目，切莫错失了商机。

 有关企业、观众如何有效参展，大致就总结到这。2015年8月18~20日， APBE2015亚太生物质能展即将在广州.中国
进出口商品交易会展馆A区2.1号馆（简称广交会展馆A区2.1号馆）盛大举行，希望以上这些可以给即将参加亚太生物
质能展的企业、观众朋友有所帮助！

 名称：APBE亚太生物质能展（2015第四届广州生物质能展）

 时间：2015年8月18-20日

 地点：广州�中国进出口商品交易会展馆A区（广交会展馆）

 官网： www.cnibee.com

 组委会：周坚平 15975642556
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