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双积分实施：比亚迪、北汽卖积分可赚15亿！

 《乘用车企业平均燃料消耗量与新能源汽车积分并行管理办法》（以下简称《办法》）自2018年4月1日起施行，20
19年起正式考核。根据要求，各自主品牌须生产多少新能源汽车才能达标？看看积分计算方法：
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 根据办法，2019-2020年，车企销售车辆中新能源汽车积分比例分别为10%和12%。假设一家企业2019年销量为100万
辆，按照上述政策要求，2019年其新能源汽车积分需要10万分，按每辆纯电动汽车积4.4分（按续航300km算）、每辆
插电式混合动力汽车积2分计算，2018年必须要生产2.27万辆纯电动车，或是5万辆插电式混动车才能达标。
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 自主品牌新能源汽车销量与积分要求对比

 按照办法要求，综合各厂商2019年预估销量，国家标准以及2017年各厂商新能源汽车销量（含纯电、插电），得出
如下表格。

 注：2019年积分达标产量按300km纯电车型标准计算，2017年积分根据国家计算标准以及厂商各车型销量、续航里
程统计得出，仅供参考。

 比亚迪、北汽或将依靠新能源富余积分赚取超10亿利润

 新能源积分可以交易，届时无法达标的车企肯定要找积分富余的车企买积分，业内对积分2019年的估值从1000-5000
不等，取个中间值2500。比亚迪和北汽新能源各自仅2017年的积分价值就高达8.7亿元，后续两家新能源车型销量还将
持续暴涨；假设两家车企2019年其新能源车型销量翻番，则其新能源积分富余或将超过60万，价值高到15亿元以上。
此外诸如江淮、众泰，以及不在本表格内的知豆、康迪、江铃新能源都将因为新能源积分买卖大赚一笔。

 长城、广汽压力大 但达标难度不算大

 从各厂家2019年新能源车销量达标要求和其2017年新能源车销量表现对比来看，主流厂商当中：长城、广汽传祺20
17年新能源车型销量仅分别为0.3和0.5万辆，距离达标销量差距较大；至于东风风光、风行和北汽幻速干脆就基本没
有新能源乘用车，不知道这三家厂商是打算奋发图强，两年内一鸣惊人呢，还是打算找积分富余的厂商买积分；长安
和上汽新能源汽车的销量表现基本和积分达标要求接近，达标压力不大；至于比亚迪、北汽新能源、众泰、奇瑞、江
淮，则是大大的超过了达标要求，尤其比亚迪和北汽新能源则是遥遥领先。
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 虽然目前长城、广汽的新能源销售落后，倒也不担心其无法达标。毕竟2019年对两者的达标销量要求绝对值也才2-
3万台，销量绝对数值还较小，相信以这两家大佬的实力，实现难度不大。

 优胜劣汰 弱小车企生存紧迫感加剧

 真正难以达标需要买积分的厂商，更大可能性是东风风光、风行、北汽幻速等靠SUV起家的暴发户，以及东南、猎
豹、华晨、奔腾等实力较弱的厂商。尤其是对于东南、猎豹等厂商，本身销量基数就不高，利润薄，还要花钱买积分
，那真是祸不单行。从某种程度上看，国家实行双积分政策，除了加快新能源汽车的发展之外，或将加快汽车行业优
胜劣汰进程，技术实力弱小车企或将在新能源汽车市场率先出局。

 劫富济贫 合资车企或将买自主车企富余积分

 合资车企绝大多数在国内的新能源汽车销量都很低，很多根本就没有新能源车，基本都是不达标状态。这些车企要
么到时买积分，要么抓紧时机和国内各个新能源先行军合资赚积分。比如众泰福特、江淮大众、以及奔驰与北汽建立
纯电动车生产基地。要么合资车企只能向比亚迪、北汽、江淮等积分富余车企买积分。这么来看的话，这次的新能源
积分政策也有点劫富济贫的意思。
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