
新能源汽车跨过新分水岭
链接：www.china-nengyuan.com/news/133974.html 
来源：中国汽车报网

新能源汽车跨过新分水岭

 编前：2019年已然到来，虽然车市遭遇寒流，但行业内春潮涌动，蕴含勃勃生机。近些年持续高歌猛进的新能源汽
车会迎来什么样的新变化？风口上的智能网联汽车又有何新作为？作为汽车强国之基的零部件产业能否有新突破？

 2019年，补贴退坡、“双积分”政策发挥作用和外资新能源汽车全面进入国内市场，新能源汽车面临新形势。自主
新能源汽车企业要克服这三大变化带来的困难，并不容易。此外，新能源汽车技术发展也会有新变化。

 过去几年来，自主新能源汽车是补贴政策的最大受益者，但“温室中的花朵”迟早得经受市场的考验。事实上，补
贴加快退坡是必然趋势，这从2018年的退坡政策中已有所显现，2019年将延续这一管理思路。

 已有多位权威人士透露，2019年补贴退坡幅度较大，甚至有可能一步到位，即2019年出台的政策将延续到补贴完成
其使命，2020年或许不再出台新的补贴政策。对此，车企要有思想准备。

 当然，由于新能源汽车从导入期迈入成长期时间不长，还需要政策帮扶一把。虽然国家不会出台新的购车补贴政策
，但有可能加大充电补贴力度。中国汽车工业协会常务副会长董扬前不久表示，希望地方政府两年之内不要补贴新能
源汽车，把资金用来补贴充电基础设施建设，补贴电价。笔者也听闻有关部门正在研究这方面的政策。

 补贴退坡之后，新能源汽车并没有出现政策扶持的空窗期，已经实施的“双积分”政策将在2019年发挥作用。由于
“双积分”中的新能源汽车（NEV）积分从2019年才开始考核，其对新能源汽车的推动作用将开始显现。2019年度和
2020年度，NEV积分比例要求分别为10%、12%，汽车企业的压力随之而来，不能再像以往那样只考虑油耗达标。

 应该说，现有的“双积分”政策还没有发挥先行者先得利的作用，这从积分交易行情可见一斑，也引起了行业管理
部门的高度关注。按照“双积分”现有的规定，汽车企业只要生产、销售总数约4%的电动汽车就可以完成任务。对
于大多数企业来说，这难度不大，从而导致积分交易价格较低。

 随着新能源汽车产销量不断增多，现有的积分规定还会导致NEV积分溢出，因此未来“双积分”政策中不合理的
部分将会有所修改。据笔者所知，未来“双积分”的单车分值将降低，生产、销售新能源汽车的比例将从现有4%的
要求逐步向20%以及更高比例靠拢。这意味着汽车企业不再那么容易完成NEV积分要求，积分交易的价格也会上升，
最终实现先行者先得利的目标。

 为了应对“双积分”政策，外资、合资企业都在暗暗发力，研发各类新能源汽车产品，且大都集中于2019年投放市
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场。也就是说，2019年是非自主新能源汽车产品投放市场的爆发之年。大众、宝马、奔驰等跨国公司都推出了主打车
型，也公布了上市时间表。没有购车补贴的比拼才是真正的市场竞争，自主车企将感受到前所未有的压力。在这个过
程中，部分企业会被淘汰，但也会有企业迅速成长起来，向跨国车企“叫板”。

 与此同时，新造车企业的产品也会在2019年集中上市，接受消费者检验。蔚来、小鹏、威马等企业已在交付或准备
交付，但量还不大，2019年才是它们大规模交付的时候。其他新造车企业也大多把上市、交付时间设定在2019年。

 制约新能源汽车发展的其他问题，也有望在2019年得到解决。如电池成本过高问题，经过这些年的努力，国内电池
成本大幅下降。我国动力电池价格已从几年前的2元/瓦时下降到1元/瓦时，有些企业已达到0.8元/瓦时。有业内人士
透露，国内很快就能达到国际上提出的0.1美元/瓦时。再如充电桩问题。当前，我国私人购车建桩比例接近1∶1，201
9年我国将加大公用充电桩建设力度。现有充电桩数量虽然不少，但大多地处偏僻，利用率不高。2019年，充电桩进
小区的认识障碍和政策障碍会逐步消除，这将大大促进新能源汽车发展。

 从2009年“十城千辆”算起，到2018年产销突破100万辆，对我国新能源汽车来说，10年是一个分水岭。2019年又是
一个新开始，新的变化即将到来，企业需做好充分准备。（文：万仁美）
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