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阳港太阳能走出“灯下黑”

  “以前我们忽视本地市场，现在通过两年的市场运作和渠道建设，阳港品牌已在浙江市场树立了良好的口碑”，
阳港新能源总经理陈阳港告诉《太阳能市场观察》。

 阳港太阳能作为浙江的地产品牌，在总经理陈阳港市场聚焦的战略下，迅速克服了俗语下的“灯下黑”现象，在浙
江这片沃土上开始扎根生长。而浙江较发达的经济、浙江人民对品质生活的追求、浙江适宜的天气都给太阳能热水器
的发展提供了良好的土壤。

 大力扶持专卖店

 阳港在把控浙江地区7家直营店的同时，开始大力扶持专卖店。目前阳港在全国已拥有四十多家加盟专卖店，这些
专卖店不仅在阳港品牌的传播方面起了很大的作用，也在产品的服务和维护上解决了消费者的后顾之忧。

 2011年4月16日，阳港太阳能在浙江仙居的第二家专卖店盛大开业。仙居第二家专卖店的开业对阳港在仙居地区的
市场发展有着重要的意义，这家专卖店位于仙居最繁华的地段，人流量较大，对于聚拢人气、品牌传播皆有不错的效
果。据了解，在这家专卖店开业当天，交付定金购买太阳能的消费者就有十余位。

 陈阳港对《太阳能市场观察》表示，“阳港已经逐渐站稳了仙居这片土地，受到当地消费者的信任和欢迎。未来阳
港将逐步加快渠道建设步伐，加密网点的布局，秉承发展一家，成功一家，稳固一家，壮大一家的战略，并将不断提
升品牌知名度，以崭新的姿态，再上新的台阶。”

 促销活动显成效

 自2010年开始，阳港太阳能在浙江地区开始了密集的终端促销活动，例如2011年在海盐浅水湾社区的促销活动中，
阳港太阳能取得了非常好的促销效果，促销活动吸引了许多小区住户以及附近的居民前来参观选购，用户们表示这样
的活动为他们购买太阳能带来了便利。

 值得一提的是，阳港“五一”在慈溪的附海、庵东、胜山等地举行了几场大型促销活动，在慈溪优秀经销商詹素华
的带领下，活动当天就销售了近30台太阳能，而与阳港太阳能同期举行促销活动的国内某知名品牌一共才销售了1台
太阳能。陈阳港和《太阳能市场观察》提到此次促销活动的成效时，喜悦之情不禁溢于言表。

 陈阳港告诉《太阳能市场观察》，在促销活动现场，很多是阳港的老用户，阳港过硬的质量让他们用得很放心，当
知闻阳港推出3O活水太阳能新品时，他们纷纷把3O活水太阳能推荐给他们的邻居和亲朋好友。

 以质量为发展根基

 陈阳港表示，阳港太阳能一直追求产品品质和服务的提升，信奉产品即人品的理念，以质量作为企业发展的根基。

 据陈阳港介绍，在材质选用上，阳港太阳能从真空管、支架、发泡料乃至最基本的桶盖都层层把关。目前，阳港太
阳能外桶板采用抗腐蚀能力较强的彩钢板；发泡采用“高压全水无氟发泡技术”，保温层厚度在50mm以上；内桶胆
是十足0.41mm食品级SUS304-2B内胆，内胆采用全自动氩弧焊焊接，进出水全部丝口焊接，无晶间腐蚀，最大程度保
证了内胆使用寿命。

 阳港3O活水太阳能更是在新近推出后以优异的质量获得了消费者的一致称赞。据悉，阳港3O活水太阳能带有臭氧
发生装置，通过臭氧杀菌原理，能够家在短短的几秒钟时间里，迅速杀灭太阳能水箱中的细菌和病毒，全面净化水质
。

 据陈阳港介绍，海盐县经贸局的李科长是一位运动达人，在运动健身后他总是第一时间使用家里的太阳能热水器冲
澡，但是多年来使用太阳能热水器洗完澡后，经常出现皮肤发红发痒的现象。后来李用了阳港3O活水太阳能后，洗
澡后皮肤不再发红发痒。李表示，阳港3O活水太阳能不仅仅是活水专家，还是止痒专家。

 开始发力热水工程
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 继阳港太阳能少林工程美名远扬后，阳港太阳能在工程市场开始逐步发力。近期，阳港太阳能成功中标海盐县委党
校综合楼太阳能系统项目。据悉，该太阳能系统工程总水量为15吨，当时参与竞争的共有美大等5家知名太阳能企业
，最后阳港太阳能在竞标中脱颖而出。

 陈阳港对《太阳能市场观察》表示，阳港太阳能工程部能够根据不同的地域和施工环境，为客户制定出不同的热水
解决方案，充分满足客户的需求，而且阳港太阳能系统工程自动化程度高，实用性能强，对每一个细节精益求精，因
此深受广大客户的青睐。
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