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华夏出行携手国网电动汽车公司 打造“车桩电生态营销模式”

 7月27日，在国家能源局电力司司长黄学农，工信部装备一司副司长陈克龙，国家电网公司总经理辛保安，北汽集
团党委书记、董事长徐和谊的见证下，北汽集团副总经理廖振波与国网电动汽车公司董事长全生明签署深化战略合作
框架协议。同时，华夏出行作为承载北汽集团服务化转型的专业板块，也与国网电动汽车公司签署相关合作协议，双
方将在新能源汽车的推广应用、充电桩基础设施建设等多方面开展深度合作。

 紧抓“新基建”政策机遇，深化合作促进产业融合发展

 今年以来，充换电基础设施建设迎来了前所未有的大好机遇。中央政府工作报告首次将充换电纳入到新型基础设施
建设的范畴;“新基建”地位的确立，是充电基础设施行业迈向高质量发展阶段的重要标志。工信部明确指出，要鼓
励充换电基础设施建设，并加快充换电设施互联互通;国家能源局近日也宣布，将积极支持充换电商业模式创新，鼓
励开展V2G等新技术应用，加快解决充电难、充电安全等热点问题，切实提升充换电保障能力。这一系列的利好政策
，不仅极大推动了充电桩基础设施建设，有利于新能源汽车行业发展，更是极大促进以新能源汽车为重要应用场景的
共享出行加速发展。

 签约现场，国家能源局、工信部、国家电网公司领导出席，对双方深化战略合作给予肯定。北汽集团党委书记、董
事长徐和谊表示:北汽集团与国网电动汽车公司的合作，是践行关于“畅通国内大循环为我国经济发展增添动力”重
要指示的实质举措。双方合作是在产品、技术、合作方式、商业模式以及两大行业合作共赢等五大方面实现成果创新
。未来，双方将持续推进各项工作，实现更多合作成果的落地。国网电动汽车公司董事长全生明表示:国网电动汽车
公司将坚决承担起引领行业发展的责任与担当，把更多的创新成果和实践经验，推广应用到更大的范围，推动新能源
汽车深度融入能源互联网，矢志不渝服务国家新能源汽车、国家能源转型战略。
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 两大合作利好，助力华夏出行加速发展

 根据协议，华夏出行将推广国家电网的车电服务包，并与国网电动汽车公司开展充电桩互联互通和运营合作、社区
有序充电桩业务合作，以及充电新技术合作，联合打造“车桩电生态营销模式”，为客户提供畅享绿色出行的用车体
验。

 目前华夏出行旗下分时租赁品牌“摩范出行”已经在全国50个城市布局4万多台车，作为分时租赁重要成本之一，
充电桩基础设施不完备及充电费用一直是分时租赁规模扩张以及降本增效的重要制约因素。本次双方的强强联合将为
华夏出行带来两大利好:一是在全国范围内实行电力资源的合作共享，此举将大幅降低“摩范出行”产品的充电费用
，助力“摩范出行”开发更有优势的产品设计，并最终惠及消费者;二是双方将合作开展充电桩基础设施的建设与运
营。在国家“新基建”政策倡导的背景下，双方的携手共建不仅极大缓解了共享出行充电难的问题，更将为华夏出行
带来新的经济增长点。未来，双方还将不断深化战略合作，促进汽车、能源、共享出行产业的融合发展。

 国网电动汽车公司与北汽集团作为能源领域和新能源汽车行业的“国家队”，此次合作将积极响应国家新基建以及
新能源政策发挥双方技术、专利、商业模式的优势，共同打造跨界融合价值创造的新标准，创立新标杆。同时，此次
合作通过完善充电基础设施服务网络、共建充电基础设施等举措将加速推进新能源行业发展和共享出行领域的跨越式
提升。
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