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万亿级“蓝海”市场如何扬帆远航？空气能十大品牌四季沐歌塑造核心
竞争力

 仰望苍穹，俯视大地，我们能为赖以生存的家园做些什么？随着疫情的不断反复，面对复杂多变的社会经济形势，
该如何判明哪些行业才是真正的“风口行业”？面对环境保护与经济发展的双重迷局，有识之士都在思考，怎样才能
找到实现经济效益与环境效益共同提升的未来路径，尤其在我国“3060”双碳目标日益紧迫的倒逼下，这一课题愈发
显示出极强的现实意义。

 如今就有这样一个行业，大趋势上既有国家3060双碳目标和诸多清洁采暖政策的推动，又有能源紧缺危机带来的需
求拉动；小趋势上不管是家用还是商用上都可以显著降低使用成本，高度契合全社会节能降耗的刚性需求。这就是空
气能热泵产业，一个在双重趋势利好推动下孕育着万亿潜在市场规模的朝阳产业，一个催生了“中国空气能行业十大
品牌”、“全球新能源500强品牌”四季沐歌等头部品牌的“蓝海”市场。

 “双碳”时代推动空气能产业腾飞

 首先，在国家“3060”的双碳政策大背景下，要实现最终零碳排放量的目标，取消燃煤发电和供热，转向热泵供暖
或太阳能等可再生能源直接供热将成为必然。中国节能协会理事长江亿院士曾在《双碳目标下的热泵行业发展机遇》
报告中指出，空气能热泵行业大约能为国家的双碳目标贡献15%，堪称实现双碳目标的生力军。
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 正是基于这样的背景，作为典型的政策驱动型市场，空气能热泵在2016年“煤改清洁能源”政策推出后迎来了市场
大爆发。之后，得益于宏观采暖政策补贴推动，2019年开始，空气能热泵采暖设备成为行业内占比最高的主要市场。
到了2020年，采暖市场的占比已经达到空气能市场总量的52.0%，成为空气源热泵市场稳定增长的重要支撑。风口已
至，前程无限，未来，空气能热泵市场前景可期，必将成为今后万亿级的产业。

 四季沐歌建立品牌核心竞争力

 立足当下啊，展望未来。从国内市场看，伴随“后煤改”时代来临，零售市场将驶入快速车道，户式空气能热泵采
暖将成为内需新的增长点；从海外市场看，随着俄乌局势恶化，全球能源消费转型呼之欲出，为了逐渐摆脱对煤炭、
天然气等化石燃料的依赖，欧美国家也正在大力推动热泵等新型技术用于采暖，英国《经济学人》网站也将空气能热
泵技术列为2022年值得关注的22项新兴技术之一。
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 挺立潮头，时不我待。在技术发展趋势方面，高能效是今后空气能行业技术发展的核心内容。而想要真正实现节能
高效，就要不断革新产业结构，精准抓住产业升级的关键所在。针对这一点，四季沐歌总裁李骏指出，对于空气能产
业的未来而言，企业的控制系统+系统设计将构成品牌真正的核心竞争力，也是不同品牌产品差异化的本质所在。

 好的控制系统和好的系统设计都是需要大量长期反复的实验和验证，需要大量基础研发投入，需要长时间数据沉淀
与对比分析，需要不断地进行控制逻辑优化、技术迭代。四季沐歌清洁能源耦合操作CAS系统就是如此，通过产品、
设计和实施的三位一体模式，该系统可全面解决在清洁能源采暖的设计、运行、控制与监管环节中可能存在的问题，
实现从“人控”到“智控”的全面升级，有效革除多能源系统设计和运营中存在的系统割裂、人员低效、运维复杂等
一系列弊病，让系统更智能、能源更高效、运行维护更便捷，赋能分布式多能源系统产业升级，引领运维模式变革，
助力公建、住宅、农牧渔领域碳达峰和碳中和目标的实现。

 明确“主航道”，建立核心竞争力。四季沐歌空气能未来将继续高举技术创新大旗，以核心科技满足消费者需求，
探索建立简便易行、市场化运作的可持续服务模式，努力打造专业化、有权威和影响力的品牌服务，为完成“十四五
”能耗控制目标任务、力争实现2030年前碳达峰和2060年前碳中和等目标愿景贡献应有的力量。
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