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Ｐ型走到尽头，TOPCon成‘续命'新一代方案

 自七月以来，TOPCon概念在二级市场强势增长，板块指数累计涨幅超过20%，多支TOPCon概念股获大批量资金
注入，带动产业并入高景气赛道。TOPCon异军突起，源于核心优势厚积薄发。TOPCon理论电池效率可达28%以上
，远超PERC成为引领未来的迭代技术。高发电效率潜力下，TOPCon产线改造相较PERC只需增加5000-7000万/GW投
资，性价比进一步凸显。综合数据显示，TOPCon目前在电池成本端与PERC差距缩小至0.05元/W左右，P型向N型技
术迭代拐点已至。未来随着硅片+金属化成本+设备投资额下降，预计TOPCon电池成本仍有下降空间，缓解组件厂商
度电成本压力。

 TOPCon爆发成就行业风口，提振产业迭代升级，拓宽光伏未来发展。但目前需求端仍亟待对TOPCon进行更深层
次的综合认知，以期进行更高收益的装机行动。对此，我们采访了晶科能源副总裁钱晶女士，探讨TOPCon技术转型
趋势，展望光伏未来发展。

 记者：资本市场整体变现平平，但光伏板块算是为数不多的亮点，你怎么解读?

 钱晶：近期大环境背景下，整体对于光伏的需求大幅增加，包括俄乌冲突导致的欧洲能源危机、1850年以来最热一
年让各国政府意识到遏制气候变化的迫切性、美国发布有史以来最大手笔的气候投资法案等。微观层面，光伏的经济
性已经让它不仅是一种节能环保行为，更是一种投资行为，甚至具备了金融属性。这些都是让整体光伏板块表现齐亮
的原因。

 记者：在过去几个月中，行业技术向N型转型的加速，导致N型特别是具有高性价比的TOPCon产品需求的增加，
并超出年前预测的水平。这其中的原因是什么?

 钱晶：光伏装机需求越来越大，但可安装的面积越来越少;设备成本越来越低，但物流和人工成本越来越高;客户不
仅想每一平米能装更多瓦，还想每一瓦发得更多度电;不仅要发得多，还要衰减得少，就是长得美还要老的慢。因此
，P型向更高效的N型转型大势所趋。新旧替代是规律也是进步的动力。的确，N型需求比高于我们的预测，这主要
是N型TOPCon优异的性价比，让客户经济帐一算很满意。

 记者：1季度是传统的淡季，但今年出现淡季不淡的情况，这是什么原因?对客户有什么好处?

 钱晶：国内取消补贴，就没有了抢装季，让四个季度需求相对趋于平缓，这便于客户特别是分销客户的库存和成本
管理。你可以选择价格合适的时候拿货。如果当季硅料价格高，可以将项目往后拖延一下，政府和有关部门也可以出
台相关政策，鼓励国央企生产计划弹性一点，错峰开工，否则只是部分材料商或者囤货的投机商获得暴利，不利于行
业。

 记者：您对下半年TOPCon市场的展望?

 钱晶：基于高性能应用对业界领先的N型TOPCon产品的日益普及的推动，以及公司N型产能的快速释放，我们预
计下半年的业务将比今年上半年更强劲。我们对技术领先地位非常有信心。在过去半年里中，我们看到全球N型发展
的加速。此加速将带动全球包括地面电站和分销市场的N型TOPCon引入和部署。这也势必带动我们Tiger
Neo产品需求的增加。我们正在与客户密切合作，精心规划以满足其需求。

 记者：据说晶科N型Tiger Neo组件的订单量已经超过10GW，对于一个刚正式推出半年的新技术产品，实属罕见，
对于市场如此高接受度，怎么看?

 钱晶：我们相信我们的客户比我们更专业，更精明，也更智慧，所以选择TOPCon也是他们认为该技术是目前行业
中是最先进的，具有最佳的能量密度和性能，兼具高功率、高效率、经济性和可获得性的方案，他们各自的实证电站
数据也说明了一切。N型TOPCon还有极大空间，并且是行业的一个大而持久的节点。在Tiger
Neo上，我们量产进展顺利，特别是良率水平，我们希望该技术能够进一步扩展我们在未来的领导地位。

 记者：对于同属N型的HJT技术，如何看待?

 钱晶：行业百花齐放是件好事，但回到商业本质还是要保持理性，TOPCon为P型向N型转型提供了清晰的迁移路径
，它产品的系统兼容性与P型100%一致，也就是说除了功率增加，效率增加，衰减降低，温度系数降低，双面率提高
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，其它什么都没变化，同时单瓦成本增加的最少，LCOE降低的最多。

 记者：N型技术这个新赛道上除了一线厂家几乎都悉数跟进，也来了一些新玩家，晶科怎么看未来在N型TOPCon
上的竞争格局?

 钱晶：同行的跟进说明N型TOPCon已被证明是行业中最有效的下一代技术节点。但光伏毕竟是制造业，除了技术
、工艺，更重要的是制造力的经验积累，这包括品质管理、包括性能的一致性。就好比飞行员安全飞行的里程数是很
大程度决定他值得信赖与否。在我们行业的衡量指标之一就是品牌可融资性，未来随着国内更多项目需要银行融资，
这一点就会发挥更大作用了。总之，这是个日遥知马力的行业，毕竟要用30年，毕竟你不知道你的板子会用在怎样恶
劣的工况条件下，毕竟安全是能源产品的第一要素。

 记者：晶科的竞争优势在于什么，如果就简单三点概括的话?

 钱晶：技术领先，制造高水准和客户信任。研发实力加速我们的技术差异化，100GW以上的垂直一体化制造经验
，让我们保持高水准的生产速率及良率，品质、成本和产能保证，多重优势让我们赢得客户信任。
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