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开店两月成功跻身水泵品类TOP3
四季沐歌借力京东五金城自营模式实现高速增长

 面对夏季高温天气，企业和居民用水量激增，保障高峰季生产生活用水需求成为各方关注的焦点。尤其是对于高层
建筑而言，水压不足、水量小、停水等情况是困扰用户夏季用水的普遍问题。水泵作为最为常见的液体增压设备，也
迎来了采购高峰期。

 近日，为了给广大用户带来更好的采购体验，国内知名水泵品牌四季沐歌与京东五金城首次展开自营合作。目前，
四季沐歌五金水泵京东自营旗舰店已正式投入运营，旗下高性能自吸增压泵、热水循环泵、全屋增压泵、永磁变频增
压泵等爆款产品已全部上架。

 全球新能源500强企业四季沐歌是国内清洁能源采暖和热水领域的专业品牌，是中国空气能十大品牌、低碳清洁能
源综合服务商，业务涵盖太阳能、空气能、净水机、电热水器、燃气热水器、集成热水机等全系列热水、采暖产品，
形成了从单机到系统、从城市到乡村、从家庭到商用、从线下到线上的全方位热水、采暖系统解决方案。据统计，四
季沐歌集团已沉淀了1800多万用户数据库，汇聚了20000多家服务网络，产品更是出口德国、美国等100多个国家和地
区。

 四季沐歌与京东的合作由来已久。早在2017年，四季沐歌就以POP店形式入驻京东，销售额持续保持高速增长。基
于良好的合作基础，今年在京东五金城“自营入仓”业务战略下，双方首次尝试自营合作。

 四季沐歌相关负责人表示，对比POP店铺，自营模式带给商家的感受是流量更大、扶持力度也更高。比如，京东五
金城采销会定期与商家沟通，告诉我们哪些产品是目前平台热销的、哪些产品的增长潜力比较大，我们也会根据采销
的建议去做一些相关的调研、制定推品计划，都取得了良好的效果。四季沐歌五金水泵京东自营旗舰店仅开店2个月
时间，就成功做到了京东五金城水泵品类的TOP3，这一成绩离不开京东五金城专业采销的助力。

 在店铺运营之外，京东五金城在提升商家服务能力、优化用户体验方面也给予四季沐歌大量的支持。例如，在履约
交付端，京东五金城为四季沐歌提供了自营入仓服务。通过入仓京东物流全国八大仓，四季沐歌不仅大幅减少了在仓
储运营、发货配送环节的人力投入，还首次实现了全国主要地区的次日达和送货上门，交付时效大幅提升。在售后端
，京东工业覆盖全国的线下服务体系也会为四季沐歌用户提供上门安装、维修服务，保障用户体验。

 目前，京东五金城已经成为四季沐歌水泵产品线最大的线上销售阵地，占到四季沐歌机电类目线上整体销售额的98
%。未来，四季沐歌会继续加大在京东五金城的投入，其中自营店将主攻高值产品，POP店主攻家用产品，以更好地
满足不同类型用户的差异化需求。

 京东五金城是京东工业面向中小微企业客户和个人消费者打造的一站式工业品采购平台，主营五金工具、劳保用品
、安防用品、搬运存储、清洁用品，工控自动化及标签包装、化学品等品类，涵盖超过3亿的专业商品。基于京东工
业领先的工业数智供应链技术和服务能力，京东五金城持续通过“拓品增商、自营入仓”等举措持续提升平台布局与
专业能力建设，为用户提供全网超低价、最快当日达等“多、快、好、省”的采购体验，助力企业专注生产、降本增
效。通过聚合优质流量、丰富的生态服务和无忧省心的高效经营模式，为产业创造更多供应链价值，推动五金工具产
业的数智化转型与高质量发展。
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