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大华股份渠道本地经营合作伙伴大会开幕

 杭州2025年3月8日 /美通社/ -- 3月7日，"新生态 新格局 新未来"2025年大华股份渠道本地经营合作伙伴大会在杭州
举办，来自全国各地的渠道合作伙伴欢聚一堂，围绕本地经营发展策略、行业数智化赋能等主题进行探讨与交流，共
同开拓行业新局面。

 大华股份董事长兼总裁傅利泉发表开场致辞，向一直以来风雨同舟、携手共进的合作伙伴致以诚挚的感谢。他指出
，面对近年来的多重挑战，大华股份始终坚持创新驱动，不断夯实技术底座、推动前沿技术突破，完成云基座的重构
升级，实现星汉大模型试点突破与场景落地，为合作伙伴提供高质量发展的强劲引擎；聚焦核心业务，强化生态协同
，实现业务的稳定发展与市场格局的不断拓宽。他强调，分销战略是大华股份长期坚持的核心战略之一。2025年，大
华将继续坚定"利他主义"，回归商业本质，通过深度变革分销体系，持续赋能生态合作伙伴，切实保障合作伙伴的利
益，共同构建"共生共荣"的发展格局，携手迈向更加辉煌的未来。
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 大华股份执行总裁赵宇宁强调，大华股份始终将技术创新作为企业发展的核心驱动力，持续助力城市高效治理和企
业数智化升级。面对国内市场的激烈竞争与复杂挑战，大华将持续落实本地化深耕与业务纵深发展策略，推动业务层
级从省市向区县、乡镇全面下沉，客户服务从头腰部向腰尾部深度延伸，组织能力从中台协作向一线协同高效延展，
始终与市场脉搏同频共振，与客户需求紧密相连。展望2025年，大华将继续深化分销业务的区县下沉战略，精准把握
政策导向与行业趋势，为生态伙伴构建更加坚实的支持体系，携手共创价值。

 大华股份运营管理中心总裁兼中小企业业务部总经理蒋红丰指出，国内中小企业市场具有覆盖广泛、服务商群体庞
大、客户需求清晰的特点，这为大华股份成熟的代理模式提供了广阔的空间，使其能够持续赋能合作伙伴，为未来共
同挖掘服务价值增量奠定坚实基础。在市场经营策略上，大华将坚定不移地推进本地化经营理念，重塑价值模型，助
力合作伙伴深入探索中小企业场景下多元化、碎片化的市场需求。同时，大华致力于打通用户体验与企业盈利的核心
通路，构建"大华+伙伴"价值共生体，打造SMB生态竞争力的核心抓手，为行业注入新的活力与机遇。

 大华股份国内营销中心中小企业业务部产品总监王秦指出，当前国内市场竞争日益激烈，唯有产品结构升级"向上
卷"，并构建场景化货架营销模式，才能切实提升合作伙伴的盈利水平。面对严峻的市场环境，大华将坚持以视频为
核心，持续加大技术创新投入，打造更贴合市场需求的SMB全新产品矩阵，以大华夜视王、超能MAX、文搜NVR等
为代表的新一代智能化SMB产品系列将实现性能全面跃升。在线上应用层面，大华也将为客户提供更加丰富易用的A
pp使用体验。2025年，大华行业解决方案将全面下沉至SMB场景，实现更小场景下的精准用户洞察，切实提升客户价
值。

 另外，为表彰优秀合作伙伴在市场拓展中的卓越贡献，大华股份在本次会议上特别为那些在本地化经营中深耕细作
、在服务用户中树立标杆的杰出伙伴颁发荣誉奖项，肯定了他们在推动业务发展中的关键作用与突出表现。

 本次大会深刻展现了大华股份与合作伙伴携手共建数智生态的坚定信念。未来，大华将持续突破行业技术瓶颈，推
动视频物联多元化场景应用和技术跃迁。以技术创新为基石，以生态协同为羽翼，大华将与伙伴并肩同行，共同开启
万物智联的新时代篇章，为行业发展注入源源不断的活力与动能。
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