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寒冬使全球光伏企业从竞争走向竞合

 “光伏行业应该是目前中国最成功地深度介入全球竞争的行业之一，每次和外商握手我就想，要是砍断其中一只手
，另一只也势必受伤。”杭州的福斯特光伏材料股份有限公司董事长林建华说。

 自去年10月美国宣布对华晶硅光伏电池产品开始“双反”调查并于今年3月公布初裁结果，认定中国相关光伏企业
接受了政府的“不公平补贴”以来。在光伏产业密布的浙江省，越来越多像林建华这样的光伏企业主担心，美国的制
裁会不会“传染”到欧洲？

 实际上，许多业界人士认为，在并不乐观的全球光伏产业界，美国此举也是“自有苦衷”，随之而来的问题是，大
家该怎么一起熬过苦日子？

 林建华16日参加了上海召开的第六届国际太阳能产业及光伏工程展（ＳＮＥＣ2012上海）。在接受记者采访时，他
接到一个电话，听了两句就苦笑着回答对方：“吃饭？！我有200多家全球合作伙伴在会上，一家一家吃饭怎么可能
排得过来？”

 林建华记得，当天在上海市浦东新国际博览中心超过20万平方米的场地内，全球2200多家展商挤满了17个展馆，主
办方表示这此展览“全球规模最大”。

 但观察人士也指出，此际正是全球光伏业遭遇“寒冬”的时刻。业内标杆性的事件屡次被提及：4月初，德国最大
的光伏企业之一Ｑ－Ｃｅｌｌｓ申请破产，随之冲击到其中国的供货商，江西省的赛维ＬＤＫ太阳能高科技有限公司
在去年第四季亏损高达5．9亿美元，去年7月至今，这家公司已大幅削减了高达9000多名职员。

 而从价格来看，多晶硅现货市场曾在2008年达到500美元／公斤，至今仅20美元／公斤左右，被业内称为“不是缩
水，而是彻底脱水”。

 “挺过现在，看好未来。”宁波日地太阳能电力股份有限公司副总经理缪军锋调侃说，“都说我们在‘寒冬’，可
你看，人气比房地产展会旺多了。”

 记者参加这次展览会的10多家国内外光伏企业销售人员进行采访后发现，采购商要求账款账期延长、价格更低几乎
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是每家公司面临的共同问题。连中国光伏行业巨头无锡尚德太阳能电力控股有限公司销售人员也未能幸免。

 在本次展会现场，采购商和销售商为了价格、成本、技术在争执不休，而光伏产业的领袖们显然看得更深远。

 作为中国光伏产业领军人物之一，尚德公司董事长施正荣在本次展会举办的“全球光伏领袖对话”活动中表示，“
全球光伏产业已到了‘供应链竞争’的环节”。

 “现在不是单纯谈竞争的时候，而是为了生存的竞合。”彭博新能源财经太阳能首席分析师ＪｅｎｎｙＣｈａｓｅ
在这次对话中表示，“现在光伏行业的竞争正日趋白热化。为了促进成本进一步下降，光伏企业必须改善技术，行业
内部必须建立合作关系，一起和政治家沟通，而不是为了各自利益相互争吵。”

 业内注意到，近期中国科技部发布了《太阳能发电科技发展“十二五”专项规划》，《规划》提出中国发展太阳能
的清晰目标：实现太阳能大规模利用，发电成本可与常规能源竞争。在此基础上全面布局开展晶体硅电池、薄膜电池
及新型电池技术研发。

 “虽处寒冬，但心是热的。”林建华说。作为光伏组件层压使用的ＥＶＡ薄膜供应商，他很清楚整个行业的状况：
“现在出货量还在增长，产品利润仍在高位，说明市场需求强大。”但他也坦承，公司最担心的是应收账款逾期。

 对于业内普遍关注的美国对华晶硅光伏电池产品的“双反”调查，一些中国商人表示，政府保护不能长久持续存在
，产业内必须开放。“跨国公司要积极推进本土化经营，这样一来贸易保护就变得没有必要了。”施正荣说。

 而美国太阳能行业协会主席ＲｈｏｎｅＲｅｓｃｈ表示，政府削减补贴、光伏“双反”虽然给制造商带来很大压力
，但是系统集成商和安装商仍有很大的机会。（记者 黄深钢）
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