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工业品营销即将进入无人机时代

 无人驾驶飞机简称“无人机”，是利用无线电遥控设备和自备的程序控制装置操纵的不载人飞机，与载人飞机相比
，它具有体积小、造价低、使用方便、对工作环境要求低、生存能力强等优点。智能化是载人机和无人机的分水岭，
智能型产品的广泛应用，也带来了一场工业品营销领域的变革——传统营销模式向智能化营销模式转变，表明工业品
营销即将进入无人机时代。

 传统营销模式的束缚

 工业产品的特殊性决定了专业技术人员在进行产品选型时除了更翔实的产品信息外，还需要规范图集，工程案例及
产品的技术交流等参考信息。传统的工业品营销，依赖于产品手册与用户的沟通方法已不能满足专业技术人员的工作
需求。

 如何与专业技术人员建立更为有效的沟通渠道，为其提供更丰富的产品信息与用户交流服务，将是企业面临的重要
问题。

 现有网络搜索工具的不便

 使用网络查询产品信息逐渐成为设计人员的常用信息收集方式，但现有的网络搜索查找到的产品信息内容繁杂、专
业化程度低，而专业的行业网站功能不强、产品信息更新慢，并且产品种类不够齐全。

 在进行设计工作时设计师同行间及设计师与企业间的交流必不可少，而在产品选型过程中基于产品的交流与沟通尤
为重要。同行对产品的评价也是技术人员进行产品选型主要考虑的因素之一，但目前的沟通方式很难满足设计人员的
需求。

 下一代工业品营销平台

 由赛尔传媒旗下，北京万选通网络技术有限公司重彩推出的下一代工业品营销平台——万选通，颠覆了传统工业品
营销模式，其智能，高效，精准的特点，为企业提供集品牌推广、用户互动、需求分析、产品销售于一体的高效整合
市场营销服务。

 “万选通”将企业产品信息发布与用户沟通过程相融合，实现了基于产品沟通的动态化过程管理，将企业产品信息
直接植入用户电脑桌面。既是企业信息的专业发布平台，又是企业的动态用户资源管理平台。依托于互联网的信息优
势和互动优势，不仅建立起即时用户资源管理沟通方式，而且建立了高效的信息发布通道，从而建立产品快速营销新
渠道的解决方案。

 万选通自问世以来，就受到了众多业内专家的关注和肯定，更受到工业领域内从生产商、代理商，到工程公司、系
统集成商产业链各节点的青睐，国内外众多主流品牌企业敏锐洞察到万选通带来的市场营销机遇，纷纷入驻万选通。

 据北京万选通网络技术有限公司副总经理张志强先生介绍，万选通在2010年和2011年两年间，成功涉足暖通和电气
行业。通过稳定持续的运营，目前已有暖通行业合作企业1800余家，行业产品数据10万余条;电气行业合作企业近6000
家，行业产品数据30万条。2012年，万选通将大力进军安防行业，全面推动安防行业产品营销进入智慧营销新时代。
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