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晋升股东！ 太阳雨首批千万大商股权激励在宁交接

 7月8日，太阳雨经销商股权激励交接仪式暨首届经销商股东论坛在宁隆重举行。首批来自太阳雨全国市场的18位千
万大商代表，从太阳雨集团总裁陈荣华手中接过已签署自己名字的股权激励证券账户卡，成功实现了由渠道合作伙伴
向公司股东的晋升转型。同期，太阳雨首届经销商股东论坛在南京举行，太阳雨集团总裁陈荣华与首批18位千万大商
代表共话成长，共享成果，畅享大光热未来。

太阳雨集团总裁陈荣华和广发证券南京营业部总经理黄波为首批18位千万大商颁发股权证书

 作为光热第一股，太阳雨登陆沪市A股主板一年以来，品牌获得了更广阔的发展空间，更多的发展机遇，市场业绩
依然保持稳健的增长优势。基于企业健康可持续发展战略，如何将发展成果惠及与企业风雨同舟、精诚合作、比肩共
进的优秀经销商们伙伴，这是目前太阳雨着力解决的问题之一。在2013年4月份的一季度总结表彰大会上，太阳雨决
定为首批18位千万级大商进行了股权激励。经过两个多月的多方积极筹备，7月8日，获得股权激励的首批18位太阳雨
千万级大商汇聚南京，在广发证券南京营业部顺利办理股权开户手续，并从太阳雨集团总裁陈荣华手中接过股权激励
证券账户卡。

 “能从太阳雨的一名经销商变身为公司股东，我感到无比的荣耀。”来自江苏邳州的经销商王辉难掩心中的激动。
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太阳雨集团总裁陈荣华纵论“大光热 大未来”

 作为全球销量遥遥领先的第一品牌，太阳雨经过多年的“渠道织网工程”，发展遍布全球市场的一二级渠道脉络，
构筑起了中国光热产业最具竞争力的渠道价值链体系。

 2009年太阳雨正式提出做“永久经销商”的发展战略，与经销商同梦想、共呼吸，形成紧密的生命共同体。2010年
太阳雨更进一步系统地提出公司化运营理念，帮助经销商伙伴跳出个体经营的小格局，以公司化的思路来运营。这样
的理念得到了太阳雨经销商伙伴的高度认可，很多经销商积极响应并落实到当地市场的操作中，并涌现了一批批出色
的千万级经销商。

 2013年，太阳雨在政策激励、经营指导、渠道培育等层面对经销商群体作了全方位的立体扶持。今年3月，太阳雨
优秀经销商群体入学清华，为经销商突破瓶颈，实现经营能力的提升补充及时的营养。通过系统培训提升，不仅带来
销量的提升，更储备了永续发展的基石。
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太阳雨首届经销商股东论坛在宁隆重举行

 对于太阳雨来说，经销商不仅仅是渠道，而是生命共同体的一部分。“为了构建企业与经销商一体的品牌根据地，
要达成一种战略合作伙伴关系，企业和经销商不仅是事业共同体，还是价值共同体。通过两大共同体建设，形成生命
共同体——经销商是企业生命发展中必不可少的一部分。通过倡导共生共赢的文化，建立持久的合作关系。”太阳雨
集团总裁陈荣华说。

 在太阳雨首届经销商股东论坛现场，太阳雨集团总裁陈荣华纵论大光热未来前景与太阳雨光热中国梦。基于全球化
的市场定位、国内外市场的双向开拓与创新，借助海内外技术、人才、品牌联盟等资源推动，太阳雨太阳能集团谋划
的产业融合和集群化的“大光热”蓝图正在有序推进，这让与会的优秀经销商们更加坚定了进一步做大做强的信心。
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太阳雨千万大商代表蒋守堂在办理股票开户手续现场

 本次南京之行，对于来自南昌的太阳雨优秀经销商徐建芳来说，她是既高兴又伤感，高兴的是通过太阳雨这个平台
，多年来的合作共进，成就了她事业和人生的梦想。伤感的是，考虑到年龄和精力的原因，她决定将事业移交给儿子
去经营。“可能是最后一次以正式身份出席太阳雨事业的沟通会，看到这些共同经历成长的太阳雨人，我就会感到很
亲切，就像亲人。毕竟跟太阳雨这么多年了，心里特别舍不得，好在我的儿子能继承这份事业，我会协助他将太阳雨
事业永续经营下去！”

 徐建芳的一番心里话博得了现场的一片掌声。可以预见的是，走过14年的太阳雨即将迎来阳光事业的G2时代。对
于矢志做百年企业的太阳雨来说，与经销商的“百年好合”，这才刚刚开始。

原文地址：http://www.china-nengyuan.com/news/49568.html
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