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四季沐歌空气能做北方采暖市场的领头羊

 在南方城市第N次入冬失败时，北方地区多个省份相约飘起了大雪，大部分地区也开始进入集中供暖期。暖气来了
，雾霾自然也不会落后。入冬伊始，北方多个城市就敲响了空气污染防控形势的警钟，有些城市更是在集中供暖的第
一天PM2.5值就直线飙升到了让人骇然的1400。由于燃煤供暖带来的雾霾问题，再次被国人所聚焦。

四季沐歌空气能 采暖、热水、制冷、新风多功能合一

 由于空气环境的越发恶劣，空气能等清洁能源迎来了打开北方市场的绝好良机。有业内专家指出，面对北方巨大的
节能采暖产品改革替换空间，未来5年将会是空气能采暖发展的黄金时期。作为热泵行业巨头，四季沐歌自然不会放
过这次难得的机遇。最近，四季沐歌空气能总经理王军港更是频频“约会”京津冀地区的经销商，目的非常明确 --
趁着政策的大好形势，在北方采暖市场迈出坚实的步伐，努力让四季沐歌成为采暖领域的领头羊。

 紧抓机遇，连续拿下北京多个“煤改电”项目

 对大部分北方城市来说，雾霾已经成了悬在头顶上挥之不去的阴影，而对于各地政府部门而言，如何治理雾霾，更
是摆在面前的首要任务。为此，各地政府纷纷出台政策，大力推广以空气能源热泵为首的新能源采暖事业的发展，河
北政府还明确将空气能热泵地暖列为推广产品。有利的政策环境下，空气能热泵在北方采暖市场的前景一片光明。

 作为空气能行业知名品牌，四季沐歌空气能早已经意识到这一市场变化，凭借着产品精湛的技术、高效的性能、独
特的创新，赢得了市场和消费者的认可和信赖。今年6月份，四季沐歌还成功入选了北京“减煤换煤�清洁空气运动
”第二批生产企业推荐名录。

 四季沐歌空气能相关负责人表示，从相关数据来看，整个北方地区将新增热泵采暖面积1.75亿平方米，折合热泵采
暖设备250万台，市场价值达到325亿！国家在空气能热泵采暖无论是从宏观政策、技术积淀抑或是市场培育等方面，
都已经完成了蓄势的阶段，接下来将是空气能热泵采暖的爆发期。在国内采暖应用领域不断进步的大环境下，具有安
全、高效、节能、环保、清洁等诸多优势的空气能热泵采暖产品因能满足现实的需求，而备受消费者青睐。

 为了抢占北方采暖市场先机，在今年5月份的行业展会上，四季沐歌空气能就推出了针对北方低温环境的空气能地
暖冷气机。和市场上其他产品普遍采用喷气增焓来控制空气开关不一样，这款产品能够根据环境温度和水温，控制每
个点的空气量，从而实现机组与环境达到最匹配的状态。除了强有力的产品外，四季沐歌空气能还配套了可采暖终端
系统解决方案及专业人才团队来满足市场和客户的需求。此外，四季沐歌空气能还为用户提供了从产品售前到选型再
到售中的设计、安装、调试，以及售后的全方位巡检、维修保养服务。

 凭借强大的品牌实力，近期四季沐歌空气能连续连续中标北京京城后院1200平方米采暖制冷项目、昌平区某工厂14
80平方米采暖制冷项目、八达岭别墅区500平方米采暖项目、房山区30吨热水项目等多个“煤改电”工程。这也从另
一个角度折射出四季沐歌空气能在北方市场的努力和重视。
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 渠道制胜，进一步塑造品牌的市场影响力

 无论什么时候，“渠道为王”都是颠扑不破的真理。而说到经销商渠道，四季沐歌空气能在北方市场密集的布局足
以让他们引以为傲。在京津冀地区，几乎每个县都有四季沐歌空气能的一级代理，每个乡镇都有至少一家以上的四季
沐歌二级代理。这对其他热泵品牌来说，无疑是一个非常大的优势。

 王军港在接受采访时曾表示，现在北方采暖市场很热，大家都把它当做一块大蛋糕，感觉好像只要弯下腰就能捡走
一块，但事实上却并不是人人都能得偿所愿，要想在北方市场分得一杯羹，不仅厂家要准备好，还要让自己的经销商
做好充足的准备。

 为了让经销商抓住这个在北方采暖市场提升品牌价值的最好时机，最近王军港带领着四季沐歌空气能团队在北方地
区忙的热火朝天。从邯郸到廊坊，再从唐山到北京，短短的两个来月，王军港的足迹遍布了整个京津冀地区。每到一
个地方，王军港都不厌其烦地跟经销商讲述当前政策下空气能采暖面临的巨大机遇，以及在这个巨大的蓝海市场面前
经销商该如何利用品牌在技术研发、超低温领域等方面的巨大优势，来进一步塑造品牌在市场上的影响力。

 王军港对四季沐歌空气能在北方采暖市场的雄心毫不讳言，那就是抓住“煤改清洁能源”这个千载难逢的机遇，努
力成为采暖领域的领头羊！

 为了实现这个目标，在各个地方的经销商论坛会议上，王军港不仅给经销商带去了四季沐歌空气能针对北方市场的
特供产品，还结合项目案例从工程的施工、方案的设计、产品的选择等方面给所有经销商做了细致的培训，鼓励他们
充分发挥四季沐歌的品牌优势，深耕市场，多树立标杆样板，争取成为北方采暖趋势下的首批创富者。

 四季沐歌空气凭借在北方市场的努力和大刀阔斧，在完成市场深度布局的同时，也得到了市场的高度肯定。近期，
北京市新能源与可再生能源协会和北京市平谷区政府还专门莅临四季沐歌空气能南方生产基地进行考察，就北方采暖
问题就行了深入探讨，并表示北京市将继续加强对新能源建设的投入，不遗余力地支持新能源企业的建设和发展，希
望跟四季沐歌空气能在未来的发展中能够达成合作意识，共同为北京地区的发展做出贡献。
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